
Perfil profesional

35 años, Licenciado en Ciencias Empresariales, Master en Marketing y Comunicación, 

Excelente inglés, 12 años de experiencia en multinacionales gran consumo.

Objetivo 

Dirección general PYME

 Dirección de Marketing y Ventas empresa líder

	Resumen de experiencia profesional 


Compañía de Bebidas Almar. Barcelona. (1995-actual)

Director de  Marketing (Enero 2000-actual)

Trade Manager (Oct.97-dic.99)
Brand Manager (Feb.95-sep.97)
L’Alba Perfumería y Belleza S.A. Madrid (1990-1995)

Product Manager (Mar.93-ene.95)


Merchandising Manager (Ene.1992-feb.93)
Assistant Product Manager (Septiembre 1990-dic.91)
	Otros datos de interés


· Experto en establecer óptimas relaciones comerciales, nacionales e internacionales.

· Con excelente capacidad de negociación.

· Experiencia demostrada en lanzamiento de nuevos productos, apertura de nuevos mercados.

Miembro del Club de Dirigentes de Marketing. Madrid. 

Profesor asociado desde 1999 en la Escuela de Marketing y Comunicación. Barcelona

Licenciado en Ciencias Empresariales, especialización en Marketing. 1990. Universidad de Cataluña.

Master en Marketing y Comunicación (MMC). ESMECE. 2000.

Castellano/Catalán: Bilingüe 


Inglés: Excelente, utilizado habitualmente en el entorno laboral. 

Principales responsabilidades asumidas y logros obtenidos:

Dirección de Marketing:

Dirección del Departamento formado por 10 profesionales
Presupuesto 2002: 5 M Є anuales

· Reto: 

Introducción en un tiempo record, 2 meses, de una nueva marca en un mercado altamente competitivo. 

· Estrategia:

Marketing: 
Definición y supervisión de la ejecución del plan de marketing y medios basado en la innovación y originalidad del producto.  

Comercial: 
Establecimiento de promociones y descuentos, presentaciones a la red de ventas interna y externa. Negociación con grandes cuentas de distribución. 

Comunicación: 
Supervisión ejecución campañas TV, radio, prensa e Internet. 

Recursos Humanos:
Definición y revisión conjunta de los objetivos de cada puesto: realización de procedimientos. Premios a las mejores acciones e iniciativas.  

· Resultados: 

Estrategia aprobada internacionalmente para adaptación a distintos países europeos. Liderazgo de la marca obtenido en el segmento. Espíritu de equipo reforzado. 

Trade Manager

Relanzamiento de una categoría de producto, en claro declive. 

Cuatro áreas de actuación: Surtido, Promociones, Merchandising, Precios. 

Redefinición surtido de productos: lanzamiento envase ahorro. Armonización de envases. Promociones directas en punto de venta: rasca y gana. Racionalización y mejora de la ubicación. Descuentos directos y mediante cupón. 

· Resultados: 
Aumento de ventas de un 23%. Eliminación rotura de stocks. 

Brand Manager: 
Responsable de la marca principal de la compañía, reportando al Director de Marketing. 

Elaboración de estrategias de desarrollo del negocio para el canal de hostelería. 

Desarrollo de la actividad promocional para el consumidor, comprador y prescriptor en el canal.

Realización de estudios específicos: Estrategia de packaging. Evolución de precios.  

· Resultados: 
Aumento de ventas en el canal de un 12%. Elección y adopción de nuevo packaging. 

Jefe de Producto 

Responsable de la ejecución de la estrategia de marketing para la marca Belleza. 

Organización lanzamiento una nueva línea de la marca.

Coordinación planes comerciales, promocionales y de merchandising con Trade Marketing y Ventas.

Planificación de medios (TV, prensa y exterior).

· Resultados: 
Reforzamiento imagen de marca. Nombrado responsable nacional de la marca.
Merchandising Manager

Responsable promociones multi-marca en grandes superficies. 

Organización y gestión de acciones promocionales en PLV, expositores, 

· Resultados: 
Optimización ubicaciones, consiguiendo una clara estimulación de la compra por impulso. Incremento en ventas del 4,1 %.




DAVID EXPERIENCIA DIRECTIVA  


Fecha y lugar de nacimiento: 27/06/67, Barcelona


Estado civil: Casado, dos hijos





Dirección particular: C/ Montalbán nº 23. 3º A. 08691 Barcelona


Teléfono de contacto: 500 00 00 00 e-mail: � HYPERLINK mailto:david.alba@mailtwo.com ��dexpdir@allmail.com�











